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ⅡⅡ..　　第第22四半期の業績及び今後の戦略四半期の業績及び今後の戦略

目次目次

＜ご注意＞
本資料に記載された見解、見通し、および予測等は、本資料作成時点での当社の判断によるものです。
当社では、これらの情報の正確性を保証するものではありません。また、今後の市場環境の変化等の様々な要因
により、今後の見通しおよび予測等が本資料とは異なるものとなる可能性があります。
何卒ご承知おきくださいますよう、お願い申し上げます。

（常務取締役（常務取締役CFO CFO 福田福田 尚久）尚久）

（（代表取締役社長代表取締役社長 三田三田 聖二聖二））
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ⅠⅠ..　はじめ　はじめにに

代表取締役社長代表取締役社長 三田三田 聖二聖二
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第第22四半期四半期

売上大幅増

第1四半期に比べ145%増

会計方針の変更

b-mobile及び通信電池

世界で初めて

相互接続型MVNO事業開始

∥

ドコモと相互接続
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巨大ギャップ巨大ギャップ

日本通信

2015年
MVNO  ２兆円市場

100億円 ギャップ
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＝約2兆1,000億円5,100億円 1,248億円 4,205億円 3,282億円 2,879億円 2,322億円 2,008億円

日本通信日本通信

MVNO市場

MVNE市場

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

ﾕﾋﾞｷﾀｽ端末 M to M ｺﾝﾃﾝﾂ FMC CRM ﾛｰｶﾙ 法人向け

日本通信日本通信

バリューパートナーバリューパートナー戦略戦略
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ⅡⅡ..　　第第22四半期の業績及び今後の戦略四半期の業績及び今後の戦略

常務取締役常務取締役CFOCFO　　福田福田 尚久尚久
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ドコモとの相互接続ドコモとの相互接続

2007年11月30日　　 総務大臣裁定

2008年 ２月14日　 ドコモと基本合意

2008年 ４月 １日　 　ドコモと開発契約等締結

2008年 ６月13日 ドコモと最終合意

2008年 ８月 ６日　　 ドコモと相互接続協定締結

2008年 ８月 ７日　　 サービス開始
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３３Ｇ製品・サービスＧ製品・サービス

８月７日発売 ８月２８日発売 ９月１９日発売

b-mobile３Ｇ

150時間

39,800円

I・Care３Ｇ

ジャストフィット定額

b-mobile3G

500時間

99,800円

８月７日～９月末日まで

26,68826,688回線を新規契約回線を新規契約
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（単位：百万円）（単位：百万円）

売上推移（単体）売上推移（単体）
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第第22四半期の四半期のP/LP/L（（単体）単体）

科目名
2009年3月期

第1四半期

2009年3月期

第2四半期

09年3月期

第2四半期累計

売上高 635 1,560 2,196

売上原価 465 685 1,150

売上総利益 170 875 1,045

繰延利益繰入 － -937 -937

繰延利益戻入 － 178 178

差引売上総利益 170 115 286

販管費 345 485 831

営業損失 -175 -369 -545

経常損失 -144 -397 -541

当期純損失 -146 -402 -548

（単位：百万円）（単位：百万円）

会計方針の変更

繰延利益前の

第2四半期

営業利益

∥
　　　　　　　
97百万円

第2四半期末における
翌期以降への
繰延利益額

∥

759百万円
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第第22四半期の四半期のP/LP/L（（連結）連結）

（単位：百万円）（単位：百万円）

科目名
2009年3月期

第1四半期

2009年3月期

第2四半期

09年3月期

第2四半期累計

売上高 639 1,566 2,205

売上原価 526 740 1,266

売上総利益 112 826 938

繰延利益繰入 － -937 -937

繰延利益戻入 － 178 178

差引売上総利益 112 66 179

販管費 382 530 912

営業損失 -270 -463 -733

経常損失 -246 -499 -746

当期純損失 -248 -504 -752

会計方針の変更

繰延利益前の

第2四半期

営業利益

∥
　　　　　　　
４百万円

第2四半期末における
翌期以降への
繰延利益額

∥

759百万円
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今後の指標今後の指標

提供回線数
日本通信の
直接回線数

パートナー
回線数

パートナー数
パートナー
当り回線数
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バリューパートナーバリューパートナーのの例例

法人顧客

A社 B社 C社 D社 E社 …

主として本支店間/事業所間ネットワーク等を提供

発表済 決定済
接続準備中

決定済
接続準備中

協議中 協議中

日本通信

固定系
ﾈｯﾄﾜｰｸ
事業者
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バリューパートナーバリューパートナーの事業領域の事業領域

協議を進めているValue Partner候補の業種

固定系
ﾈｯﾄﾜｰｸ
事業者

ｼｽﾃﾑ
ｲﾝﾃｸﾞﾚｰﾀｰ

ｿﾌﾄｳｪｱ
ﾍﾞﾝﾀﾞｰ/
ｺﾝﾃﾝﾂ

ﾌﾟﾛﾊﾞｲﾀﾞｰ

PCﾍﾞﾝﾀﾞｰ OA/IT代理店家電量販店

各種機器
ﾒｰｶｰ

商社
無線

ﾈｯﾄﾜｰｸ
事業者

発表済1社 発表済1社

発表済1社
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バリューパートナーバリューパートナー戦略戦略

＝約2兆1,000億円5,100億円 1,248億円 4,205億円 3,282億円 2,879億円 2,322億円 2,008億円

日本通信日本通信

MVNO市場

MVNE市場

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

MVNOMVNO
ValuePartnerValuePartner

ﾕﾋﾞｷﾀｽ端末 M to M ｺﾝﾃﾝﾂ FMC CRM ﾛｰｶﾙ 法人向け

日本通信日本通信


